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Indkgbspraktikantens abenbaringer
1. afsnit, hvor Anders undersgger fgdevareaftalen

Indkgbspraktikanten, Anders, har hgrt, at det er helt vildt dyrt at kgbe ind pa kommunens fgdevareaftale, og har derfor
besluttet at undersgge, om der er noget om snakken: Er aftalen dyr? Og hvorfor skal kommunens institutioner bruge
aftalen?

Aftalen sammenlignet med kgb "ude i byen”
For at undersgge, om det er dyrere at kgbe fedevarer pa aftalen end “ude i byen”, kgrer Anders i en Rema1000 og en
DagliBrugsen i Randers Kommune med en indkgbsseddel med de 30 mest kgbte fgdevarer i 2015 i de randrusianske
daginstitutioner. I de tilfaelde, hvor der var tilbud pa varerne, noterer han bade tilbudsprisen og normalprisen pad de 30
varer.

Der er tilfeeldigvis fadselsdagsuge i Rema1000, sa der er virkelig gode tilbud pa flere af varerne pa indkgbssedlen, sa
Anders er glad og sikker p8, at sa er det nok rigtigt, det han har hgrt. Han har nemlig ogsd leest i Sgndagsavisen, at
Rema1000 i januar 2016 er karet som Danmarks billigste discountforretning. Desvaerre kan han ikke fa alt det, som star
pd sedlen, i de to butikker, og ma ngjes med at sammenligne priserne pa de 28 varer, som han kan finde i butikkerne.
Det er da lidt irriterede, at han ikke kan fa det hele.

Efter ngje udregninger er resultaterne af ssammenligningen som nedenfor.

Butik Pris for den samlede indkgbs- | Afvigelse i forhold til afta-
kurv len

AB Catering (aftalepriser) 359,70 =

DagliBrugsen 476,00 32,33%

Remal000 (normalpriser) 421,62 17,21%

Rema1000 355,75 -1,10%

(fedselsdagsuge)

Blandt de 28 varer kan Anders sagtens finde enkelte varer, som er billigere i dagligvarebutikkerne, men samlet set er det
tydeligvis billigere at kabe ind p8 den kommunale indkabsaftale. Selv nar Rema1000 har fgdselsdagsuge - og det sker
trods alt kun én gang om aret - kan aftalen konkurrere med deres priser.

Aftalen i forhold til den tidligere fgdevareaftale
Anders trasker tilbage pd kontoret og forteeller sine kolleger i Udbud og Indkgb om sin sammenligning. Kontorets cont-
roller kan fortzelle, at der tilmed spares 1,5 mio. kr. &rligt med den nye aftale sammenlignet med den gamle aftale for de
institutioner, der er tilmeldt delaftale 1 pa den nye fodevareaftale. Det svarer til en besparelse pd 6%.

Og alle de andre fordele
Anders kan godt se, at skonomien ikke er noget godt argument for at kgbe ude i byen. Det tog ogsa ret lang tid at hand-
le ind—tid, som nok godt kunne vaere brugt bedre. Men han er stadig nysgerrig: Hvorfor kan man ikke bare fa Brugsen
til at bringe varerne ud?

Han far en laengere snak med en af udbudsjuristerne, som ggr ham opmaerksom pa, at der er rigtig mange forhold, der
skal tages hensyn til. Der er selvfglgelig udbudsloven, men ogsa rigtigt mange andre hensyn: fx skal fgdevarer leveres
med en ubrudt kglekaede, ansatte m3 ikke foretage tunge Igft, og samtidig vil kommunen ogsa gerne stille krav til gkolo-
gi, sortimentsbredde, holdbarhed for at mindske madspild osv. Man m3a heller ikke glemme fgdevaresikkerheden; hvis
der eksempelvis kommer et nyt udbrud af listeria, Igses problemet bedst, nar aftalen bliver brugt, for s& ved leverandg-
ren preecist, hvem der har kgbt de ramte fgdevarer og kan tage direkte kontakt.

Anders taenker pd, om der sa slet ikke er nogle argumenter for at handle i Rema1000 eller Brugsen? Han kommer i tanke
om to ting; akutte indkgb og paedagogiske indkgb. Okay, i de tilfaelde ma institutionerne s3 afvige fra aftalen.

Indkgbspraktikantens konklusion bliver dog, at myten ikke holder! Det er betydeligt billigere at kegbe ind pa
aftalen end det er at kgbe ind “ude i byen”. Og sa fglger der tilmed en masse fordele med.



